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Ostnor Danmark A/S sælger og markedsfører selskabets to varemærker FM Mattsson og Mora Armatur.

Virksomheden indgår i den svenske Ostnor AB koncern, som er en af Europas førende virksomheder inden for sanitetsarmatur. Virksomhedens forretningsidé er at forsyne markedet med vandhaner, tilbehør og serviceydelser med kundernes behov i centrum og baseret på førende teknik, attraktivt design samt høj kvalitet.
Virksomheden er inde i en positiv udvikling hvorfor med tiltrædelse 1. juni nu søger en
1 EKSTERN SÆLGER, Sjælland
Sanitetsarmaturer / VVS-installatører / Boligforeninger /Rådgivere
Med reference til den adm. Direktør får du det eksterne ansvar for salg og udvikling af dit distrikt. Dine kundegrupper omfatter vvs-installatører, vvs-grossister, boligforeninger, rådgivere samt byggemarkeder. Dit arbejde består primært i aktivt opsøgende salg til nye og eksisterende kunder samt projektsalg. Du sikrer at der opstilles realistiske målsætninger for kunderne, at handlingsplaner accepteres og implementeres, udfærdiger tilbud og følger løbende op på salgsudvikling og samarbejdet. Du deltager på relevante udstillinger og får en tæt personlig kontakt til kunderne. 
Ansættelsen påbegyndes med 6 måneders intern salgsarbejde, hvor du afløser kollega. I denne periode får du dels et godt kendskab til produkter, koncepter, rutiner og kunder, men har også mulighed for at påbegynde bearbejdningen af dit distrikt.

Vi forventer at du:

· Har erfaring som ekstern sælger indenfor VVS-branchen

· Har erfaring med projektsalg og/eller salg til boligforeninger 
· Kender vores produkter, men dette er ikke et krav idet vi sørger for indgående produkttræning

· Evner at opbygge langvarige relationer

· Behersker dansk i skrift og tale, gerne forståelse for svensk
· Kan anvende IT på brugerniveau

· Du arbejder struktureret, selvstændigt og initiativrigt.
· Er imødekommende, udadvendt, fleksibel og ved godt humør
Vi tilbyder:

· Et bredt sortiment med efterspurgte mærker
· En spændende og dynamisk arbejdsplads med mange kolleger
· Attraktiv lønpakke med god fast løn, kørselsordning, pension m.m.

· Velordnede arbejds- og ansættelsesforhold

· En Nordisk organisation i rivende udvikling

Ønsker du at være med på holdet og gøre en forskel – så send snarest din ansøgning og CV mærket ”SÆLGER” til 

Ostnor Danmark A/S
Att.: Adm. direktør Bjørn Holm
Odinsvej 9

2600 Glostrup
eller til e-mail: bjorn.holm@ostnor.com - helst som word-fil.

Du er velkommen til at kontakte Bjørn Holm på telefon 43 43 13 43 såfremt du ønsker flere oplysninger om stillingen.


